Firmenfitness mit Wellpass

Zusatzumsatz durch Firmenkunden
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Wer wir sind



2010

Wer wir sind

Unternehmensentwicklung

2017

Grindung und
Etablierung als
regionaler Anbieter
im Raum Bremen

2020

(%)

Integration durch
das
Fitnesstechnologie
Unternehmen EGYM
und kontinuierliches
Wachstum zum
nationalen Anbieter

@
Erweiterung des
Produkts um ein

umfassendes Digital
Angebot zu den

Themen Bewegung,

Erndhrung und
Mindfulness

Marktflhrerschaft in
Deutschland und
erste Schritte in
Richtung Inter-
nationalisierung

A 4
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Unsere Vision

Enable health in every workplace

Gesunde, motivierte und leistungsféhige Mitarbeitende sind
die entscheidenden Erfolgsfaktoren fir Unternehmen -
gleichzeitig legen echte Talente heutzutage mehr denn je
besonderen Wert auf ein ausgeglichenes Arbeits- und
Privatleben und erwarten von ihren Arbeitgebern passende
Angebote, die es ihnen ermdoglichen, sich korperlich und
mental fit zu halten.

Mit Wellpass und seinen verschiedenen Fitness-, Wellness
und Wellbeing Angeboten und unbegrenztem Zugang zu
tiber 10.000 Premium Fitness- und ;
Wellnesseinrichtungen finden alle Mitarbeitende genau die B
Aktivitat, die zu ihnen und ihrem Alltag passt — wann immer

und so oft sie wollen.
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Starke Partnerschaft

Wellpass: Eine Marke von EGYM

Wellpass ist eine Marke von EGYM, dem globalen
MarktfUhrer fir Fitness-Technologie, der Fitness-
und Gesundheitseinrichtungen weltweit mit smarten
Trainingslosungen versorgt.

EGYM




Das Wellpass Angebot



10.000* 4.000*

Sport-Partner Online Kurse

1

. Mitgliedschaft @

. . monatlich . "
Fitness, Schwimmen, kiindbar Live Kurse, Erndhrungsprogramme,

Klettern, Yoga u.v.m. Mentalcoach

EGYM
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http://www.egym-wellpass.com/locations
http://www.egym-wellpass.com/digital-angebot

Check-In im Studio

Einfacher Zugang mit der Wellpass App

941 ol T -
Q u Check-in Ticket
Hi, Max!
Auf die Platze. Fertig.
Workout!

Mitglied Status
Max Mustermann

Checkin ‘ ot daineFimaschon EGYM Welpass?
Checke zum Sport ein >

Wwellpass\wcmmw

Datum

27.03.23

o)
Meine Favoriten
Lieblingsstudios ansehen >

Netzwerkpartner
EGYM Demo Gym
EinsteinstraBe 172, 81677 Minchen

Studiosuche

Finde Netzwerkpartner >
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Unsere Referenzen



Das HR-Betriebssystem
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Warum EGYM Wellpass



Was spricht fur uns?

Gezielte
Firmenansprache

Langjéhrige Erfahrung in der
Kommunikation und ein
umfangreiches Netzwerk an
Unternehmen.

Vertrieb braucht einen
langen Atem
Firmenkunden bendtigen vor

Abschluss eine lange und
intensive Betreuung, die wir mit

unserem Team stemmen kdénnen.

&

Konzerne haben beson-
dere Anforderungen

Bundesweites Angebot an
allen Standorten und alles aus
einer Hand von einem
Ansprechpartner.

Vor dem Kauf ist
nach dem Kauf

EGYM Wellpass setzt laufend
MaBnahmen ein, um
Mitarbeiter:innen der
Unternehmen zu aktivieren.
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Zusatzliche Kunden
fur dein Studio

» Neue Kunden ohne Aufwand
» Firmenkunden als Zielgruppe
» Wir kimmern uns um Marketing und

Aktivierung

EGYM
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Zusatzliche Kunden fur dein Studio

Mit uns erreichst du Unternehmen und Mitarbeiter:innen

85% 20-40% 97%

der EGYM Wellpass Mitglieder, der Arbeitnehmer:innen aus der Unternehmen bleiben
waren davor in keinem den teilnehmenden langfristig Kunden bei
Fitnessstudio angemeldet. Unternehmen entscheiden EGYM Wellpass

sich fur EGYM Wellpass.
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Print Material fur Partner

Wir unterstitzen dich beim Marketing

Firmenfitness-
Partner von

EGYM Wellpass bringt

W E L L p A S S Bewegung in deine Firma

EGYM
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Partnerschaftliche
Auszahlung

» Wir teilen den Erfolg: 75% unserer Umsatze
verteilen wir an unsere Partner

» Auch wahrend der Krise wurden unsere
Umsatze so verteilt

EGYM
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Jetzt starten



Die nachsten Schritte

Legen wir gemeinsam los!

Entscheidung Gemeinsamer Vermarktung Kunden kommen Monatliche
fur Wellpass Vertrag deines Studios zum Sport Ausschuttung
an Firmen ’I\

EGYM
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[ [ Im 21. Jahrhundert entscheidet mehr denn je die
Qualitat und der Spirit eines Teams (ber Erfolg
oder Misserfolg eines Unternehmens am Markt.
Die besten Talente fir sich zu gewinnen und
deren Motivation hoch zu halten, war noch nie so
entscheidend. Nur ausgeglichene Teams sind
wirklich produktive Teams. Aus diesem Grund
mdchten wir mit EGYM Wellpass erreichen, dass
Unternehmen die Mitarbeitergesundheit in den
Mittelpunkt stellen.

— Nicolas Stadtelmeyer, Managing Director,
EGYM Wellpass

EGYM
WELLPASS



Wir freuen uns auf die Umsetzung!



Partner Mentoring
Angebote

» Partner Mediathek mit Erklarvideos und
Unterlagen gesammelt an einer Stelle

» Partner Consulting: Partner Blog, Partner
Webinare, Guidelines und Whitepaper flr
Partner

» Partner Mentoring Team: Betreuung wahrend
des Onboardings und langfristige
Erfolgsberatung

» Marketingmaterialien: Digitale + Print Werbung
sowie ein Marketingportal mit Unterlagen fur
das Durchfuhren von Promo Aktionen in der
eigenen Einrichtung (coming soon)
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